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Indiens vilde vaekst

pgger behovet for at

passe pa drikkevandet

Lille Nibe-firma kaster sig ud i satsning i
keempelandet med 1,4 mia. mennesker,
der har brug for investeringer og enkle

lgsninger

AfErik Eisenberg

Indien er pa enhver made en
stor mundfuld. Landet er gi-
gantisk - pa alle méader praeget
af store tal.

Neaesten 1,4
mia. mennesker;
verdens femte-
& stgrste gkonomi;

- bnp-veekst pa 6-7
“ pet. arligt i perio-
den 2014-2018, hvilket gjorde
Indien til verdens hurtigst
voksende gkonomi - Kina
medregnet.

S& nar man kigger pa firma-
et Ecobeta i jyske Nibe, s vir-
ker det som en naesten uover-
kommelig opgave at kaste sig
ud i et eksporteventyr til
maegtige Indien.

Firmaet er ganske lille: Fire
ansatte og negletal, der be-
stemt ikke er i milliardklassen.
Men produktet fejler ikke no-
get. Ecobeta udvikler og frem-
stiller vandbesparende skylle-
ventiler til toiletter, og slag-
nummeret er et skyllesystem,

FAKTA
Danmarks eksport
til Indien

m Indien var Danmarks
30. starste eksport-
marked i 2019.

s Vi solgte varer for 4
mia. kr. og tjenesteydel-
ser for 8,9 mia.kr.

= Sterste varegruppe var
medicinske og farma-
ceutiske produkter.

= | de farste fem mane-
der af i ar faldt eks-
porten af varer med
12,8 pct.

= Indien venter et bnp-
fald pa 6 pct.i 2020.

Udenrigsministeriet

derbetjenes enkelt med kun ét
greb; mange andre toiletme-
kanismer med vandsparesy-
stem har to knapper.

“80 pct. af tiden har vi kun
brug for et lille skyl, men to-
knapsbetjeninger  forvirrer
folk, iszer bern, og det betyder
vandspild,” forklarer marke-
tingchef Lubomir Bartejs. -

Ecobeta har haft succes med
at salge etgrebs toiletskyl til
mange skoler og offentlige in-
stitutioner i Danmark og Stor-
britannien. Naste logiske
skridt ville vaere nogle flere
nare markeder. Men si hegrte
Ecobeta om et program for
svi’ere i Indien, der var inter-
esserede i salgsfremstad.

“Og det gav mening, fordi
Indien har vandmangel. Deres
vandforsyning er presset af
hastig befolkningsveekst, sa
alt hvad der kan give vandbe-
sparelser, er hgjt pa agendaen.
Og vores produkt er billigt i
forhold til store investeringeri
nye vandledninger, men kan
samtidigt veere med til at zen-
dre adfeerd,” siger Lubomir
Bartejs.

Gigantpakker

Og hans analyse er helt rigtig,
siger handelschef Seren Nar-
relund Kannik-Marquardsen,
Danmarks ambassade i Delhi:

“De har ikke brug for store
forkromede infrastrukturpro-
jekter, men hellere lavtekno-
logiske projekter, og vand er
en kaempe mulighed. Indien
har 17 pct. af verdens befolk-
ning, men kun 7 pct. af ver-
dens vand.”

Indien er for ferste gangire-
cession, men som sa meget
andet, sa er landets corona-
hjzelpeforanstaltninger ogsa
gigantiske, Landets farste co-
ronapakke til en veerdi af 265
mia. dollar eller 10 pct. af Indi-
ens bnp har flere mal, blandt
andet at reformere bade land-
brug og energisektor.

En anden stor hjzlpepakke
til 50 mia. dollar handler spe-
cifikt omvand; maleter, at alle

Nibe-firmaet Ecobeta er lille, men har mod pa eksport til kempelandet Indien, siger eksportchef
Lubomir Bartejs. Foto: Lars Horn.

“Indien er pa
mange mader et
usynligt dansk
eksporteventyr”

Seren Nerrelund Kannik-
Marquardsen, handelschef,
Delhi

husholdninger ude pa landet i
2024 skal have adgang til rin-
dende vand. Det er ambitigst,
for ud af 180 mio. landhus-
holdninger har kun 33 mio.
adgang til vandhanevand.

Det giver ifplge handelschef
Sagren Ngrrelund Kannik-Mar-
quardsen rigtigt mange mu-
ligheder, bade for store etable-
rede spillere med vandkompe-
tencer som Grundfos eller
Kamstrup, men ogsa for rigtigt
mange andre.

“Indien er pA mange mader
et usynligt dansk eksporte-
ventyr, selv om landet formelt
set kun er nummer 30 palisten
over de storste eksportmarke-
der. Man glemmer, at der fak-
tisk er mere end 150 danske
virksomheder etableret her
med mere end 200.000 lokale

ansatte. Carlsberg er stgrste

‘glmaerke, Mersk har mange

ansatte ogto store havne,” pa-
peger handelschefen.

Og sa har Indien voldsom-
me ambitioner. Den nuveaeren-
de premierminister Narendra
Modi har flyttet landet fra en
plads som nummer 142 til
plads 63 pad Verdensbankens
liste over, hvor det er nemt at
lave forretning.

“Indien ser sig selv som den
naturlige arvtager til Kinas
rolle som verdens fabrik,” si-
ger Sgren Nerrelund Kannik-
Marquardsen.

Fire

gode rad:
Sultne
efter flere
investe-
ringer

Af Erik Eisenberg

lle ambassadgrer eller

handelschefer, der ken-
der deres land og deres mar-
ked godt, har altid en hand-
fuld gode rad. Det geelder og-
sa Sgren Nerrelund Kannik-
Marquardsen, handelschef
pa Danmarks ambassade i
Delhi:

Rad #1

“Indien er enormt sultent ef-
ter flere udenlandske inve-
steringer og de deraf folgen-
de arbejdspladser. Det er nok
det, de eftersporger alle-
rmest. Indien ser sig selv som
eneste reelle alternativ i det
tomrum, der kan opsta geo-
politisk i kelvandet pa en
handelskrig mellem Kina og
USA og den generelle udvik-
ling i Kinas forhold til omver-
denen.”

Rad #2

“Indien er et kompliceret
land, og ligesom Tyskland og
USA er der mange stater, som
fastlegger egne, ofte forskel-
lige regler. Carlsberg er ek-
sempelvis udfordret af, at
hver eneste stat har sine egne
alkoholskatter, og det har
vaeret almindeligt, at lastbi-
ler skulle standses ved alle
statsgreenser. Fa en lokal
partner, hvis du gerne vil szel-
genoget.De har netvaerket og
kan tage sig af alt det svaere.”

Rad #3

“Mange af Indiens corona-
hjeelpepakker har ekstremt
stor relevans for dansk er-
hvervsliv, fordi de rammer
ind i noget, vi er gode til.
Vandforsyning er et eksem-
pel, men der er ogsa gigant-
pakker for vedvarende ener-
gi, for effektivisering af land-
brug og fedevareproduktion
- og for at forbedre havne- og
shippingsektoren.”

Rad #4

“Indien har veret frygtet for
korruption. Men premiermi-
nister Modi har ret smart sat
ind med at fa digitaliseret en
masse af de offentlige god-
kendelsesprocedurer, der tid-
ligere skulle stemples manu-
elt og derfor gav risiko for, at
der kunne opsta korruption.
Sa nu er det en del nemmere
at navigere — og nemmere for
os at legge pres de rigtige
steder, hvis man alligevel
haenger fast mellem to myn-
digheder, der ikke taler sam-
men.”



